
德明財經科技大學管理學院行銷管理系進修部四年制115學年度 課程地圖
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【修課規定】

1.核心通識及博雅通識，必修8學分，每類別至少須修習2學分。開設課程以當學期規劃公布為準。

2.修習全民國防教育軍事訓練課程折抵兵役日數：

(1)83至93年次修滿一學期且及格者，1門課16小時折抵2日。

(2)94年次以後，修滿一學期且及格者，1門課36小時折抵4.5日，至多折抵22日。。

3.曾修習「30+大學」、「第三人生大學」取得學分者，得依本校學分抵免規定進行抵免。

4.本系規劃二個專業模組，包括「行銷策略模組」與「資訊管理模組」，必須取得該模組必修共16學分，方可取得模組證明。

* 本學年課程地圖應以課程規劃委員會及教務會議通過之基準表為準，並請學生自行下載最新資訊。

系
專
業

行
銷
策

資
訊
管
理

商用統計(一)(2/2)

特色通識類(2/2)

社會與文化類

(2/2)

自然與科技類

(2/2)

英文(2/2)

體育(1/2)

英文(2/2)

體育(1/2)

大學閱讀(2/2) 大學閱讀(2/2)

體育(1/2) 體育(1/2)

行銷企劃實務(2/2)

服務業行銷個案

分析(2/2)

人力資源管理(2/2)

博雅通識類(2/2)

公共關係管理(2/2)

國際市場現勢分

析(2/2)

全民國防軍事訓

練(一)(0/2)

管理學(2/2) 管理學(2/2)

企業永續管理(3/3)

產品與訂價策略

(2/2)

廣告管理(2/2) 行銷策略規劃(2/2)

服務行銷(2/2)

市場調查(2/2) 顧客關係管理(2/2)

國際行銷(2/2)

品牌故事行銷(2/2)

應用程式設計(2/2)商業軟體應用(2/2)

多媒體應用與製

作(2/2)

數位行銷(2/2) 社群經營與行銷

(2/2)

電子商務(2/2) 商業大數據分析

(2/2)

資訊管理(2/2)

商業心理學(2/2)

會展概論(2/2)

職場倫理(2/2)

溝通與簡報技巧

活動規劃與管理

(2/2)

非營利事業行銷

(2/2)

企業行銷(2/2)

展覽規劃與行銷

(2/2)

休閒事業概論(2/2)

財務管理(2/2)

獎勵旅遊(2/2)

行銷決策分析(2/2)

綠色行銷(2/2)

遊程規劃與設計

(2/2)

觀光行銷(2/2)

餐旅管理(2/2)

商圈分析(2/2)

商用英文(2/2)

目的地行銷(2/2)

專案管理實務(2/2)

產業分析(2/2)

創業管理(2/2)

應用經濟學(2/2)

會計學應用(2/2)會計學(2/2)

商業概論(2/2)

行銷管理(2/2)

消費者行為(2/2)

行銷創新與創意

思考(2/2)

非
正
式
課

社團(如系學會或校內外社團)幹

各類專題演講企業參訪移地教學

專業證照觀賞藝文活動(聆聽人文社會演講

英文證照

核心能力

校核心能力

人文素養

品格素養

國際素養

科技素養

健康素養

院核心能力

專業知識與實務應用能力

溝通協調與團隊合作能力

分析及解決問題之能力

資訊整合與運用能力

系核心能力

行銷企劃與資料分析能力

零售與服務業行銷管理能力

數位行銷與資訊應用能力

溝通協調與專業倫理養成能

力

問題解決與創新能力

職場角色

零售行銷專員

專業行銷與零售通路人

員

服務企劃研究人員

業務管理師

客戶服務人員

服務業經營管理人員

顧客關係管理人員品牌

行銷人員

行銷分析與企劃人員行

銷分析人員

產品/行銷/企劃人員

宣傳/公關企劃人員

網路/數位行銷/企劃人員

市場開發/調查/分析人員

培
育
具
備
行
銷
管
理
專
業
知
能
與
職
場
倫
理
之
中

會展行銷與觀光行銷人

員

展覽行銷人員

展場設計人員

商展規劃人員

會展場地管理人員

會展接待/服務人員

華語/外語導遊、領隊

行銷管理(2/2)

全民國防軍事訓

練(二)(0/2)

全民國防軍事訓

練(三)(0/2)

全民國防軍事訓

練(四)(0/2)

全民國防軍事訓

練(五)(0/2)


